
Il progetto Target Agenti è il software specifico per Agenti di Commercio che 
nasce più di 15 anni fa con l’obiettivo di gestire e snellire tutte le 
problematiche inerenti alla agenzia di commercio e al rappresentante, che 
sono molto differenti da quelle di una normale impresa commerciale che 
compra e rivende. 
 
Infatti, il problema più grosso per questa categoria, è la notevole quantità di 

informazioni che deve gestire, che variano in funzione delle ditte preponenti e di svariati altri parametri (tipo di cliente, 
prodotto, quantità acquistate, sconti, zone, ecc…). 
 
Target Agenti è l’unica applicazione software presente nel mercato Italiano che gestisce la totalità delle esigenze della categoria 
agenti di commercio in maniera professionale e modulare, consentendo ad ognuno di acquistare le sole funzioni necessarie e 
ampliare il software in un secondo 
momento, quando le esigenze crescenti lo 
richiederanno diminuendone il costo di 
acquisto iniziale. 
 
Il fattore distintivo del software Target 
Agenti, è la sua semplicità d’uso, resa 
possibile da anni di esperienza, migliaia di 
installazioni e modularità che lo rendono 
accessibile a tutti gli utilizzatori, 
indipendentemente dalle loro conoscenze 
informatiche. 
 
Principali peculiarità: 
 

 Fattura provvigioni; 

 Gestione Offerte, Ordini, Fatture 
Mandanti, Pagamenti, Incassi, 
Insoluti; 

 Invio Distinta Incassi; 

 Calcolo Provvigioni su Ordinato, 
Fatturato e Maturato; 

 Gestione Promozioni,  Obiettivi e 
Merchandising; 

 Gestione CRM; 

 Statistiche di Vendita 
Personalizzabili; 

 Gestione simultanea di più agenzie 
con più partite IVA; 

 Gestione del deposito; 

 Moduli specifici per settore 
Abbigliamento e Tessuti; 

 Statistiche di vendita 
personalizzabili; 

 
Oltre alle funzionalità presenti in Target 

Agenti non identificabili in altri prodotti 
pubblicizzati come specifici per agenti di 
commercio,  è importante sottolineare che la bontà del nostro prodotto, non è relazionata al fatto che si possano inserire ordini, 
ma ai molteplici automatismi che permettono di inserirli con maggiore facilità e più velocemente rispetto ai nostri competitor. 
 
Alcuni dei principali automatismi: 
 

 Condizioni di pagamento automatizzabili in funzione della ditta preponente; 

 Sconti e provvigioni automatizzabili in funzione del cliente, ditta preponente, prodotto, classi di sconto, famiglia di 
prodotto, listino prezzi, canvas promozionali….; 

 Inserimento rapido degli ordini con semplici e  potenti filtri che visualizzano i soli prodotti acquistati abitualmente dal 
cliente o con ricerche intelligenti, o applicando automaticamente le condizioni dell’ultimo ordine, …; 

 Parametrizzazione delle modalità di calcolo in funzione di iva su omaggi, accise,  iva su accise, pezzi,  confezioni, peso, ..; 

anagrafica cliente 

inserimento dettaglio ordine 



 Personalizzazione delle griglie di inserimento dati; 

 Generazione automatica delle fatture mandanti per controllo consegne e raffronti ordinato/fatturato con possibilità di 
inserire con un solo click una fattura da uno o più ordini o inserire più ordini nella stessa fattura; 

 Importazione automatica delle fatture mandanti da excel;  

 Generazione automatica dei 
pagamenti; 

 Possibilità di saldare più scadenze 
con un unico pagamento o una 
scadenza con più pagamenti; 

 Generazione automatica della 
distinta incassi per invio assegni 
alle ditte preponenti; 

 Personalizzazione statistiche di 
vendita,  parametrizzabili con le 
varie tabelle inserite; 

 Personalizzazione copia 
commissione per ditta 
preponente; 

 Personalizzazione e 
parametrizzazione delle stampe 

anagrafiche clienti, attraverso un 
modulo di ricerche avanzate 
brevettato da dbSoft del tutto sconosciuto ai nostri competitor; 

 
Target Agenti, oltre ad essere un valido strumento di lavoro per monitorare il proprio volume di affari e verificare la maturazione 
oggettiva delle provvigioni, consente di gestire anche le relazioni coi clienti al di fuori delle vendite: 
 

 è possibile gestire tutte le attività svolte o da svolgere sui clienti o potenziali clienti, personalizzando le varie tipologie di 
attività;  

 è possibile archiviare in maniera intelligente tutta la corrispondenza e le email in entrata e in uscita con clienti e 
mandanti; 

 è possibile inviare circolari 
personalizzate a liste di destinatari 
selezionate automaticamente con 
il potente sistema di ricerche 
avanzate utilizzando la posta 
elettronica o il fax; 

 è possibile avere delle 
informazioni statistiche su quali 
prodotti il cliente è interessato 
nonostante non abbia ancora 
acquistato. 

 
L’ausilio di Target agenti non può essere 
sostituito dai programmi che le ditte 
preponenti  forniscono agli agenti per 
inserire gli ordini, che servono a 
quest’ultime solo per abbassare i costi di 
inserimento dati.  
Le informazioni di cui ha bisogno un vero 
professionista della vendita non sono 
presenti nei software forniti dalle ditte 
mandanti e soprattutto la rapidità con la 
quale il nostro progetto fornisce la totalità 
delle informazioni di tutte le mandanti non 
può nemmeno essere sfiorata dai software 
in dotazione da queste ultime. 
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